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                                    立讯精密投资者关系活动记录表

证券代码：002475                           证券简称：立讯精密
立讯精密工业股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                      编号： 2019-002 
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会
□新闻发布会            □路演活动
□现场参观


(其他：  电话会议   

	参与单位名称及人员姓名
	【招商证券】：鄢凡、方竞、刘怡君、王淑姬；【东方证券资管】：孙伟、虞圳劬、周云、陈思佳、谢文超；【博时基金】：王俊、李昂、柏正奇、程沅、孙少锋、蒋娜、陈鹏扬；【广发基金】：观富卿、陈少平、严力；【广发证券】：杨小林；【摩根士丹利证券】：蔡昀宸、沈岱；【安邦资产管理】：萧石泰华；【华夏基金】：胡斌、郑晓辉、高翔、马生华、张帆、李沐曦、周克平、朱晋；【安信基金】：聂世林、陈鹏；【宝盈基金】：王琼、段鹏程；【东方证券】：朱凌皓、王优红、冯杰、李威、徐卫、江舟；【国华人寿保险】：张伟；【国联安基金】：高诗；【国寿养老保险】：李虒；【国寿资产】：张凌炜；【国泰基金】：杨飞、于腾达、叶烽；【国泰证券（台湾）】：于兴启、Chris Chai；【中欧基金】：罗佳明、刘伟伟、刘昊聪、袁维德；【国投瑞银基金】：刘一泽、邓彬彬；【睿远基金】：陈烨远、杨维舟、朱璘；【华安基金】：谢昌旭、鲍清、潘东煦；【华安资产】：张文浩；【平安养老保险】：许景源、顾益辉、蓝逸翔、李文泉；【华宝基金】：高小强、罗彦、光磊；【华宝兴业基金】：张孝达；【华润元大基金】：王鑫、苏展；【华商基金】：王军、郭磊；【华泰柏瑞基金】：何奇、王林军；【华泰保兴基金】：符昌铨；【海富通基金】：张志强；【瀚亚投资】：齐晧；【恒越基金】：郭卓瑜；【红杉资本】：蒲世林；【鲍尔太平有限公司】：罗贤润、周俊恺；【北京创优合华科技发展有限公司】：翟峰；【北京鸿澄投资】：王萌萌、李勇峰；【北京擎天普瑞明投资管理】：吴思达；【北京颐和久富投资管理】：贺庆、罗云涛、刘清影、姜任飞；【毕盛资产】：刘宏；【泊通投资】：冯翡翠；【博瑞投资】：尹浩；【财通基金】：冯轶舟；【财通证券】：张苏、黎来论；【创金合信基金】：应豪；【从容投资】：陈盟；【大成基金】：王晶晶；【丹羿投资】：朱亮；【德邦基金】：吴昊；【砥俊资产】：唐浩；【顶天投资】：朱登科；【鼎锋资产】：李梦莹、田江；【钉铃资产】：李海、许巍、林君杰、张胜卿、陈勇胜、；【东方阿尔法基金】：卢志奇；【东莞证券】：余春燕；【东吴基金】：王立立、江耀堃；【东吴人寿保险】：吴琳娜；【东兴基金】：李晨辉；【方圆基金】：董丰乔；【丰岭资本】：李涛；【沣沛投资】：孙冠球；【枫池投资】：邢哲；【富敦投资】：孙通；【富国基金】：孙权、许炎；【高斯资产】：周畅；【高毅资产】：孙庆瑞、黄远豪；【工银国际资产管理有限公司】：耿家琛；【工银瑞信基金】：任燕婷、袁芳、单文、李劭钊、王博、赵宪成、夏雨、张宇帆；【光大保德信基金】：陈蒙、林晓枫；【光大信托】：王森；【光大证券】：潘亘扬；【广发证券资产管理公司】：陈耀波；【广发资管】：黄维；【广州金骏投资】：张荟慧；【宏道投资】：郭帅同；【宏利基金】：李文林；【泓澄投资】：徐哲桐；【泓德基金】：王克玉、刘力思、王炎学、邬传雁、蔡丞丰；【泓生资本】：肖薏；【花旗银行】：林昂稷、赖昱璋；【华夏财富】：程海泳、吕一闻、林峰；【华夏久盈资产管理】：王德彬；【汇丰晋信基金】：陈平；【汇丰银行】：袁芳月；【汇利资产】：张运昌；【汇天富基金】：刘闯、胡昕炜；【混沌天成资产】：马成；【基明资本】：谭轩宇；【基石资本】：钟晓杉、吴思怡、蒋朝庆；【嘉合基金】：钱堃；【嘉实基金】：谭丽、王贵重、胡涛、张金涛、胡宇飞、刘岚、李帅、彭民、谢泽林、刘杰；【建信养老基金】：陶静；【交银施罗德基金】：邱华、郭斐、余李平；【金信基金】：吴清宇、江磊；【景林资产】：叶浩、高云程、谢涵韬、王苏欣、张小刚；【景顺长城基金】：杨锐文、詹成、刘晓明、鲍无可；【九泰基金】：徐占杰；【玖鹏资产】：陈勇；【君禾资本】：曾萌；【凯读投资】：杨琳；【凯石基金】：林晨雨；【宽裕资产】：曾斌；【联创永泉资产管理】：卢扬；【马可波罗资产管理】：黄晨；【民森投资】：丁凡伦；【民生加银基金】：蒯学章、孙伟、刘霄汉、王晓岩；【南方基金】：孙鲁闽；【南华基金】：徐超、刘飞；【南京双安资产管理有限公司】：宋彬；【尼西资本】：常杨；【宁泉资产】：王修艺；【农银基金】：王若擎；【诺安基金】：王创练；【诺德基金】：孙晓明、陈建；【盘京投资】：陈勤；【鹏华基金】：梁旸、董俊玲、孟昊、赵强、胡颖、陈璇淼、聂毅翔、李锐、郭盈、金笑非、刘润志、谢书英、郑川江、王宗合；【鹏扬基金】：张佳林；【平安基金】：李化松；【平安资产管理】：汤明泽；【朴易资产】：陈俏宇；【浦银安盛基金】：秦闻、陈蔚丰；【七曜投资】：谭琦、成亦功、姚博瀚；【奇点资产】：秦志毅；【前海人寿保险】：欧阳光、黄浩；【青岛国信金投】：陈丽敏；【擎天普瑞明投资】：王明全；【仁桥资产】：夏俊杰；【融通基金】：李进、王迪；【上海保银投资】：陈华；【上海歌易投资】：孔令昌；【上海海百合投资】：许建华；【上海红象投资】：阮辽元；【上海乾瞻资产】：陈晨；【上海于翼资产】：刘生；【上投摩根基金】：李德辉、王炫、乐琪；【申万菱信基金】：董哲、张朋；【深圳前海华银创富资产管理有限公司】：高张乾；【深圳市景泰利丰投资】：吕伟志；【深圳展博投资】：郭天戈；【施罗德投资】：郑冲；【首创证券】：汪显森；【太平洋养老保险】：黄浩；【太平资产】：李冠达；【泰达宏利基金】：孟杰、陈丹琳、冀南、王鹏；【泰康资产】：薛小波、邹志、徐星月、余海丰、陈振宇；【泰山财产保险】：刘金坤、包朝、张东华；【天虫资本】：胡纪相；【天风天成资产管理】：高箐、宋鹏、吴天增；【天治基金】：田环；【拓璞投资】：张钧；【万方资产】：Ethan；【万家基金】：李文宾；【未来资产】：史纯；【西部证券】：杜威；【汐泰投资】：董涵；【新华基金】：崔建波、钟俊、张雷、付伟、朱翔；【新华资产】：曹平璘；【新永镒资产管理】：刘建义；【鑫柏元资产】：楚岩；【鑫巢资本】：马迪；【鑫元基金】：尚青；【兴全基金】：程奎皓、叶峰、王坚、杨世进；【兴业基金】：王晓辉；【兴业证券】：赵一路、杨毅、郜震宵、匡伟、杨毅；【旭松投资】：张泽政；【旭松资本】：刘文生；【寻常投资】：张菏泽；【循远资产】：刘勇、王雪峰；【衍航投资】：匡恒；【易方达基金】：沈若雨；【毅木资产】：姜月；【银河基金】：祝建辉、石磊、王海华、神玉飞、童昌希；【银华基金】：贲兴振、刘辉、张雪羊、杜宇；【银杏资本】：黄炯；【英国保诚保险】：许骁桦；【永赢基金】：王浩聿；【优吉投资】：杨凯；【元大人寿保险】：卢婉静；【源乘投资】：胡雅楠、曾尚；【远策投资】：张冲；【云门投资】：林华；【长城证券】：展飞；【长城资产管理】：周智扬；【长见投资】：唐祝益；【长盛基金】：吴达、孟棋、钱文礼、张磊、周思聪；【长信基金】：陆晓锋；【招商基金】：张瀚宇、何文韬、陈西中；【招商资管】：何怀志；【智诚海威投资】：卢伟强；【中道资产】：谢可；【中广核投资】：谷桥毅；【中国人寿养老保险】：于蕾；【中国人寿资产】：赵文龙；【中海基金】：左剑、于航；【中华联合财产保险股份有限公司 】：Lynn Cheng；【中金基金】：张丁；【中粮集团】：朱海彬；【中融鼎投资】：代华东；【中融基金】：杨鑫桐；【中融信托】：赵龙；【中信建投基金】：王齐、周虎；【中信信托】：彭瑶；【中信证券】：刘江超、何信；【中意资产】：周鑫；【中银基金】：丁戈、袁哲航、柳阳、张凯；【中邮基金】：周楠；【中再资产】：胡换录；【重阳投资】：赵阳；【朱雀投资】：何之渊、张劲骐；【Cloud Alpha Capital】：Antony；【GSA Capital】：杜劲松；【KGI证券】：马桂芳；【UG Investment】：郑伟明；【UG Investment】：Alison tsai。 

	时间
	2019年5月16日20:30-21:30

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理王来春女士 

	投资者关系活动主要内容介绍
	公司董事长、总经理王来春女士就以下情况与投资者进行分享交流：
1、关于中美贸易摩擦对公司的影响
去年美方针对中国2000亿美金产品征税10%，近期又进一步把税率提升至25%，我们认为目前很多和立讯生态类似的供应商都没有受到影响，因为早在去年的产能转移，个别产品与客户的定价协商，就已基本解决征税带来的影响。公司受2000亿美金征税影响的产品线比例相对少，去年不到2亿美金营收，且必要时公司会将增加影响的产品继续转移至越南或其他国家，预计该部分量相对较少；此外，中国调整对美进口关税对公司影响较小，主要涉及部分进口测试设备；若未来美国对中国3000亿美金产品加征关税，从同业共性的角度来看，短期内的相对影响有限，当同业都在同一区域提供服务时，大家都不会在短期之内受到困扰，但长期如何通过产能调整进行消化是需要关心的。如果大家都在同一区域，则都会同步做一些调整，短期的影响会由品牌客户和市场消化，但中长期来看，供应链还是会将受影响的产能（主要是系统级产品）进行转移。公司已在越南、印度等国家拥有产能规划和准备，这最初是我们考虑到中国的用工环境日益挑战，同时也可满足当地市场需求。
2、关于华为受美国管制对公司影响
我们从供应链的角度来看这一问题，公司在通讯和消费性电子业务领域为华为提供产品服务，在通讯业务领域，客户和供应链的准备比较充分，我们认为受影响程度较小。在消费性电子业务领域，因应短期波动需求，部分厂商可能存在产能短期调整的情况，但总体影响的时间较短。

3、公司在海外的工厂布局情况
公司已在越南设立工厂，目前产能利用率约80%，并已规划越南第二个厂区的投资建设，预计明年上半年可以投入使用。此外，公司已于2019年初在印度设立子公司，预计2019年底之前可投入使用。从经营效益最大化出发，印度工厂除服务当地客户外，也会有出口其他国家的业务。
4、公司在国际化过程中的运营管理是否会受到挑战
越南有比较成熟的招商环境，其作为中国制造的后花园已有较长时间，磨合期已经过了，而印度方面则处于磨合阶段。印度当地市场需求较大，以中低端市场为主，而对于有能力跨国经营的企业而言，中低端业务则较少。此外，管理的时间成本方面，越南员工的学习曲线和中国员工接近，而印度员工的工作习惯存在一些不同，对企业的弹性经营存在一些影响。但对于有能力跨国经营的公司而言这是基本功课，公司已经做好准备，且有一定经验。
综合来看，越南的招商引资和员工干部素质比较成熟。印度市场较大，通过地产地销和出口的结合，企业产能可以得到较好地发挥。另一方面，印度员工培训时间相对较长，但员工成本相对越南更低。不论是否存在贸易摩擦，相关的产能布局对于高速成长的企业而言是必然的选择。
5、公司在境外扩张成本与国内的比较

整体而言，虽然越南和印度的人工成本相对较低，但中国成熟产能的外迁也会给企业带来一定的培训成本。从过往经验来看，预计有一至两年的培养时间，这需要与客户共同消化。长期来看，越南和印度的运营成本对于大批量生产的产品而言是具备一定优势的。
6、关于零组件产品的规划
目前出口关税针对的是终端产品，对于零组件产品而言，我们可以在国内生产，再出货到对应的组装厂。零组件厂商的培养和建设周期较长，从零开始到完整覆盖一个产品线需要三至五年的时间。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年5月16日
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